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L'lt diventa concreto con Realtech

Fornire risposte sicure, tempi certi e garanzie del risultato nellambiente SAP sono le caratteristiche di

un'offerta che punta alla concretezza dima

c on la gestione di 32 cliniche riabilitaci-
ve e 2.500 dipendent, Tosinvest costi-
tuisce una delle pitt importand realti nel-
I'ambito dell'healteare italiano. Per gestire
una simile complessiti, il Gruppo sfrutta
da tempo la teenologia SAP. Proprio la sua
caratteristica di essere stata una delle prime
realth a credere in questa piattaforma 'ha
indotta, un anno fa, 4 introdurre una signi-
ficativa innovazione. La versione SAP 4.6
era infatti basata su un sistema operativo ¢
un database non piit adeguati alle moderne
esigenze di una realth partcolarmente ari-
va. I' iniziata cosi un'analisi di mercato per
trovare un fornitore in grado di supportare
i teenici interni durante le complesse opera-
zioni di migrazione verso le uldme release.

«Tosinvest [nformation Technologies -

imiliano Cassinelli

spiega il presidente di Realtech, Jorg Kay-
ser (www.realtech.com/italy) - ha creduto
nella nostra expertise tecnologica che ha per-
messo di portare a termine ['intero progetto
di upgrade nei tempi prestbilid e nei limig
di budget preventivatow, «ll management
- sortolinea Angelo Benvenuti, direttore
generale di Realtech — aveva necessitd mi-
rate ¢ idee malto chiare: un rinnovamento in
grado di rispondere alle necessii di business
reali ¢ future, un nuovo database e un nuo-
vo sistema operativo basato su Windowss.

1IN LAVORO DA PROFESSIONISTI

«Malgrado la concorrenza di altre aziende
che si presentavano con preventivi econo-
micamente pill aggressivi — racconta Kay-
ser — il progetto & stato assegnato a noi ¢ lo

abbiamo completato nei tempi e nelle mo-
dalita previste dal contratto=. Un successo
commerciale, ma sopratmutto teenologico,
che premia il valore aggiunto di una realta
capace di fornire consulenza informatica sul
mondo SAP di riconosciuta qualith, Serviz
di consulenza, integrazione e governance
che costituiseono la base su cui si fonda la
capacita di realizzare ¢ governare comples-
se soluzioni di system integration. «Con
1.300 clienti e una presenza internazionale
~ spiega Benvenuti - Realtech é in grado
di abbinare soluzioni software proprietarie
ai benefici legati all'eccellenza dei servizi
di consulenza tecnologica, dimostrandosi
un’autentica Enterprise Soa company capa-
ce di concretizzare, insieme ai propri clien-
ti, soluzioni informatiche personalizzates.

«Tosinvest Information Technologies ha creduto nell'expertise tecnologica di Realtech che ha

permesso di portare a termine il progetto di upgrade nei tempi e nei limiti di budget preventivatin
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